R EALE El ciclo completo de ventas

=N SEGUROS El cierre de la venta

Plantilla de Observacion: Técnicas para facilitar el cierre

Durante esta semana, tdmate unos minutos para pensar después de cada
visita qué técnica o técnicas de cierre utilizaste. Marcalo en la plantilla.

En la proxima sesion presencial tendremos ocasion de comentarlo.
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