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21.1 - El cas de Trespomes

21.1.1 - El Diamant de Porter a Trespomes

Hola! Com va tot? Ara estava repassant els resultats que vaig obtenir aplicant el Diamant Competitiu de Porter a
Trespomes, després de realitzar les anàlisis interna i externa. 

Com t'he explicat abans, vaig fer l'anàlisi DAFO aplicada al municipi i, després, vaig aplicar aquest Diamant
Comparatiu. 

T'explico en un moment els resultats que vaig obtenir i, així, descanses una mica del teu recorregut. Som-hi!

  



21.1.2 - El Diamant de Porter a Trespomes

A continuació, et detallo l'esquema que vaig fer un cop aplicat el Diamant Competitiu de Porter a Trespomes: 

Condicions de les empreses

Manca d'allotjament d'alta qualitat.

L'amenaça que representa la iniciativa de voler construir un hotel de 5 estrelles a Quatrefestes.

Compten amb el suport dels diferents restaurants per desenvolupar un producte gastronòmic nou
(La Cuina dels Miners, per exemple).

Condicions de la demanda

No tenen uns turistes gaire fidels.

Els que tenen, demanen una millor qualitat dels hotels.

Encara falten alguns punts de l'esquema.
Te'ls explico a continuació.

  



21.1.3 - El Diamant de Porter a Trespomes

Paper del sector públic

Hi ha interessos contradictoris entre institucions superiors: uns volen fer una planta de reciclatge i
uns altres, accessos al poble.

Manca comunicació entre el sector privat i l'Ajuntament (és una conseqüència de l'equip de govern
anterior).

Condicions dels factors productius

No tenen recursos patrimonials històrics, però disposen d'uns recursos industrials.

Tenen uns recursos humans sense feina (disposats a treballar en el sector) i amb formació
específica.

Característiques dels sectors afins i complementaris

Hi ha una mancança d'activitats d'oci complementàries.

Potser caldria posar-se en contacte amb alguna empresa de transports.

  



21.1.4 - El Diamant de Porter a Trespomes

I aquest va ser l'esquema que vaig fer un cop aplicat el Diamant Competitiu de Porter a Trespomes. Ara he de
marxar pitant cap a l'Ajuntament, que tinc una reunió amb el meu equip. Quedem després i et continuo explicant
el cas del meu municipi. 

Estic segur que t'interessarà saber quin va ser el següent pas, però això ho veurem més endavant. 

Fins després!  

 

Has finalitzat aquest punt. A continuació, torna al tauler i
accedeix a la següent casella.

 

  


